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PODER DE NEGOCIACION DE LOS CLIENTES 

Estas personas solo cuentan para aquellas personas que solo van a comprar nuestros productos, y 

como implementaría la tecnología en esta fuerza de porter, primero buscaría una estrategia el cual 

el cliente se sienta atraído por el producto, en este caso sería a través de una tecnología donde al 

cliente se le facilite y pueda hacer su compra de forma mejor, pero para ser más directo y negociar, 

el producto necesita ser único para que la persona o cliente lo compre. 

 

PODER DE NEGOCIACION DE LOS PROVEEDORES  

Son  aquellas empresas que le compramos nuestros productos, y como implementaría la tecnología, 

en este caso lo que yo añadiría son plataformas en el cual el proveedor se conecte y verifique que 

es lo que necesito y se adapte a mi sistema, pero para que eso pase, primero negociaría con la 

empresa donde me autorice que puedan ingresar a mi plataforma, en este caso nos beneficiaríamos 

mutuamente y a si nuestras empresas crecería y no habría forma alguna de negociar con un 

proveedor.  

 

INGRESOS DE NUEVOS COMPETIDORES 

En este caso son las amenazas, pera tener ventaja yo implementaría la tecnología, esto me daría 

ventaja sobre mis competidores y creería más rápido parte de que estoy innovando en mi empresa 

y nuestro poder de negociación será mucha más elevada. 

 

POTENCIAL INGRESO DE NUEVOS PRODUCTOS 

Para este se puede dar por modelos tecnológico donde facilite la rapidez de producción, para ello 

nuestro producto gracias a la tecnología será una de las más consumidas y elevaría nuestros gastos 

y producción. 

 

RIVALIDAD ENTRE COMPETIDORES. 

Esta es la suma de fuerzas anteriores, para ello la competitividad no habría falta de hacerlo ya que 

estaría en ventaja por la tecnología en el aspecto de que mi producción será más rápida y mis 

métodos serán más atractivas por el producto y  en el mercado será más consumida por los sabores 

y/o de buena calidad. Mis ingresos incrementarían y vendería mis acciones al final ya estaría 

ofreciendo mi sistema. 

 

 

  

 


