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Asociaciones Clave ReelrseSChaye Actividades Clave
. Proveedoresdecaféy . Irllfraestructura.ao!ecuada . Preparacic:m de proguctos
alimentos gourmet. (ar.eas de. traba.jo, juegos, de alta calidad (cafés,

+ Empresasdetecnologla cmdadomfantll.). snac'k’s). ’ .
para proporcionarintemety . Per§onal czjlpacﬂado . Gesflon de areas detrabajo

soluciones de pago. (barlstas,. fnnera:r:, personal ycwda.ldo de ninos.

. Hotelesyagenciasde de atencion a!cllente). . Orgaplzaclon de evgntosy
turismo para atraera » Tecnologia (S|§tema de actwlo!ades para turls'tas,
turistas. reseryas, Wi-Fidealta profespnalgsyestudmntes.

. Universidadesycentros velocidad, plataformas de « Marketing dlgltal para
educativos para captar pa?go). . atraeralosdiferentes
estudiantes. « Alianzas estratégicas con segmentos.

hotelesy empresaslocales. » Gestion y mantenimiento
delambiente acogedory

\ J \ J \ funcional.




4 )

Propuesta de Valor

» Espacios adaptados para
reuniones de trabajo, con
areas privadasy conexiona
internet.

« Areadejuegos paranifos,
seguray entretenida.

 Serviciode cuidadopara
nifnos mientras los padres
asisten areuniones.

« Ambienterelajadoy
acogedor, ideal para
turistas, profesionistasy
estudiantes.

« Productosde calidad (cafés
gourmet, tés, snacks
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Relacion Clientes

 Atencion personalizaday
excelente servicioal cliente.

« Sistemade membresiacon
descuentos paraclientes
frecuentes estudiantes,
profesionales).

» Eventosyactividades
exclusivas (talleres, charlas,
etc.).

« Promociones parafamilias
que utilicenel serviciode
cuidadode niros.

\saludables). J
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anales

Paginaweb consistemade
reservas paraareasde
trabajoy cuidado de niros.
Redes sociales para atraer
clientesy mantenerla
comunidad activa.
Publicidad en plataformas
turisticas locales y globales.
Alianzas con hoteles
cercanos y guias turisticos.
Flyersenuniversidadesy
centros de negocios.
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Segmentos de Clientes Fuentes de Ingresos Costes de Estructura
« Turistas: Personas que
buscanunlugarcomodoy « Ventade productos (cafés, + Alquilerdellocaly
relajante para disfrutar de tés, alimentos). mantenimiento de las areas.
café mientrasvisitan la « Tarifas porelusodesalasde « Sueldosdelpersonal
cmdac!. reunionesy areasde (baristas, nifieras, personal
. Profes!on:ales: trabajo. deservicio).
Profesionistasque - Serviciosde cuidadode « Tecnologia (interet,
requieren unespacio para nifos. sistemas de pagoy
trabajar, tener reuniones o « Membresias paraclientes reservas).
incluso eventos frecuentes. « Marketingy publicidad.
oorporatlvos. ) « Alquilerde espacios para « Mantenimientodelequipoy
- Estudiantes: Jovenesque eventosyreuniones areas de juego para nifios.
buscan un lugarcomodo corporativas.
para estudiar, trabajar en

grupoorelajarse.

» Familias: Padres que \ J \ J
necesitanun lugardonde
puedantrabajar orelajarse
mientras sus hijos estan
bajo supervisionenelarea

\de juegos o cuidado. J




