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¢,Cuando fue tu ultima primera vez? ; Qué pregunta tan rara no? Pues asi empezdé
esta charla, realmente nos quedamos con la duda de cuando fue la ultima que
hiciste algo nuevo, algo fuera de la caja como dice él. A veces las personas nos
volvemos tan rutinarias que olvidamos hacer algo nuevo, algo que no este dentro
de lo que hacemos todos los dias, nos volvemos tan basicos que olvidamos que
somos seres exploradores, Esta charla ayudo un poco en el aspecto de que

debemos de Sali de nuestra zona de confort. Esto fue lo que aprendi:
¢ El mercado es lo Unico que importa:

A veces hacemos un negocio o un producto pensando en que queremos nosotros o
que nos gusta para venderlo, cuando no debe de ser asi, los que nos van a comprar
el producto es el mercado, los que aran que nuestro negocio sea un éxito o fracase

es el mercado, por eso debemos saber qué es lo que ellos necesitan.
e Buscar nuestra pasion y vivir de ella:

Saber que es lo que nos gusta y hacer que eso que nos guiste nos genere
ganancias, no hay mejor trabajo para alguien que hacer lo que te gusta y que te

paguen por ello:
e Te casas con el rico o con el pobre:

Elige un negocio que sea bonito y que a parte te genere mucho dinero, no nos
casemos con la idea de tener un negocio y esperar mucho tiempo para que nos

genere ganancias
¢ Si tu no eliges alguien mas va a elegir por ti:

Si tu no tienes claro que quieres, alguien mas va a contratarte para que trabajes por

algo que el si eligié hacer.



e Salir de la caja y buscar una oportunidad donde nadie mas ve:

Nos ponemos muchas limitantes y nos pasamos la vida criticando lo que ahora esta
de moda en el mundo y mientras nosotros nos quejamos ellos ganan millones de
pesos, es por eso que no debemos de cegarnos a cualquier negocio, por ejemplo;
a los ancianos, la comunidad LGBT, los deportes, la musica reguetén, en vez de

criticar hay que hacer negocios con ellos.

¢ No pierdas tiempo en cuestionar al mercado:
v Elige

v' Explora

v' Cambia



