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MODELO CANVAS EMPRESA DE TRATAMIENTO DEL AGUA
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- Pagina web
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$ COSTES DE ESTRUCTURA $ FUENTES DE INGRESOS
: ESQEEE?AGNO de la pagina web - Venta directa a cliente final
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RELACION
CLIENTES

e ;Qué colaboraciones
estratégicas o alianzas
podrian beneficiar

¢ |dentificar las acciones y
tareas esenciales que
deben realizarse para que

e ;Qué productos o
servicios ofrecemos?
e ;Qué los hace Unicos y

e ;Como interactuaremos
con ellos antes, durante
y después de la venta?

nuestro modelo de
negocio?

e ; Existen socios clave que
puedan complementar
nuestras capacidades o
recursos?

el modelo de negocio

Kfuncione. / .
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RECURSOS
CLAVE

e ;Qué recursos fisicos y
financieros necesitamos
para operar nuestro

K modelo de negocio? /

%

\_

atractivos para los
clientes?

¢ Cual es el beneficio
principal que los clientes
obtienen al elegir
nuestra propuesta de
valor?

%

//, COSTES DE
ESTRUCTURA

e ;Cuales son los costos principales asociados con la operacion de
nuestro modelo de negocio?

e ;Existen oportunidades de reducir costos a través de eficiencias
operativas o colaboraciones?
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CANALES

¢ Como llegaran nuestros
productos o servicios a

los clientes?
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SEGMENTOS
DE CLIENTES

e ;Quiénes son nuestros
clientes potenciales?

e ;Cuales son las
caracteristicas
demograficas de
nuestros clientes?

e ;Cuales son las
necesidades y deseos de
nuestros clientes?
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FUENTES DE
INGRESOS
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e ;Cudles seran nuestras principales fuentes de ingresos?
e ;Existen oportunidades de generar ingresos adicionales a través de
modelos de negocio complementarios?
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