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Introducción a las lecciones aprendidas de Nicolas Juarez
Podrá ser grande tu proyecto, idea, negocio o propuesta, podrá ser grande tu forma

de pensar, tu mentalidad y tu talento, pero lo que nunca debe ser grande es la

arrogancia al momento de vivir tu vida sino la humildad para aceptar que no todo se

puede saber, además de no avergonzarse de las raíces, de donde venimos y de

donde aprendimos porque todo eso nos formó y moldeó a como somos ahora. A

veces lo más importante no es lo terrenal o lo material sino lo emocional. En la vida

hay que ser suficientemente inteligente como para preguntar y pedir ayuda cuando

no podamos nosotros solos.

11 Lecciones aprendidas de Nicolas Juarez - Bioplas
1. Empezar de cero: A veces es mejor aprender desde cero porque así se puede

investigar más y tener una perspectiva más amplia de un problema o situación,

además de que es más sencillo cambiar de dirección cuando se está empezando.

2. Formas diferentes de actuar: Al existir diferentes tipos de mentalidades y

percepciones cada persona puede actuar de manera diferente, pero es que a veces

no hay formas o métodos equivocados de actuar, sino, métodos más complicados o

fáciles pero el chiste es avanzar y encontrar la solución a algo.

3. Aprender desde lo pequeño: Incluso las pequeñas lecciones o enseñanzas

pueden hacer que obtengamos aprendizajes y experiencias que nos hagan crecer

de manera exponencial, no es el tamaño del aprendizaje sino, el valor que se le

toma al mismo.

4. Planear lo que se quiere: Lo que se cree se puede lograr, pero al fin de cuentas

si algo no se planea no se podrá saber con exactitud lo que se quiere conseguir,

cuando no sabemos qué queremos en sí solo avanzamos sin rumbo lo que implica

un desgaste de energía, pasión y recursos en vano.

5. Estar preparado para perder: Todo negocio implica riesgos de llegar a fracasar

o perder, pero si se es consciente de que no todo puede salir bien tal y como

pensamos podremos buscar estrategias y alternativas que puedan ayudar a evitar

una pérdida o fracaso constante.

6. Pagar el precio del aprendizaje: Todo aprendizaje o experiencia tiene algún

costo, ya sea de tiempo, de recursos o de contactos, así que se debe aprovechar

cada oportunidad que se presente en el cual podamos aprender, además, tenemos

que ser perseverantes y no rendirnos con la primera barrera que nos encontremos.



7. Anotar todo: Es importante ser un gestor de información o de anotaciones, si se

tienen puntos importantes anotados sobre un tema puede ser de utilidad para hacer

esquemas que resuman, simplifiquen y den una interpretación mucho mejor de la

información para tomar decisiones.

8. Innovar aún en pequeñas cosas: No es necesario innovar con grandes cosas

para crear algo diferenciador o innovador, se pueden tomar cosas que ya existen y

aplicarles pequeñas mejores, tomar cosas de otros países y adaptarlos de manera

local, así y otras maneras existen para innovar con pequeñas cosas, lo importante

es ser diferenciador y tener una propuesta de valor.

9. Saber escuchar: Es importante prestar atención a lo que dicen las personas, lo

que necesitan, lo que desean y cómo se sienten, así se puede aprovechar una

oportunidad de negocio y para satisfacer las necesidades de los mismos, además

se pueden corregir ciertos errores o problemas que se estén cometiendo.

10. Es importante el orden: La disciplina y el orden son importantes para hacer

cualquier cosa de manera constante, más que nada es la constancia la que permite

que las personas alcancen la grandeza y el éxito.

11. Actuar y no pensar tanto: El que piensa planea, el que actúa avanza,

cualquiera de las dos cosas si no es complementada el uno con el otro no se

consigue ningún avance, es por eso que se debe pensar y actuar para lograr

grandes cosas.


