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IDENTIFICADORES DELAASIGNATURA

Materia: TALLER DE EMPRENDIMIENTO |
¢Qué es una Starup? ¢Qué es una PyME? Identificacion de la pasion del negocio a emprender e
innovacion como eje central

Carrera: Licenciatura en Negocios con enfoque en emprendimiento

Modalidad: semestral

Nivel: Primer semestre

Horario de clases: Viernes | 9:00 a.m. a 11:00 a.m.

Horas clase: Dos horas por semana

Il_UBICACION DE LAASIGNATURAENLACURRICULA

Primer semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO | ¢Qué es una Startup? ¢ Qué es una PyME? Identificacion de la pasion del negocio
a emprender e innovacion como eje central

Segundo semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO Il oportunidades y nuevos paradigmas del nuevo orden econémico (cadenas
productivas T-MEC, economias verdes o sustentables, econémicas de imparto y salud)

Tercer semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO Il definiendo tu producto, definiendo tu mercado e instrumentos para localizar tu
mercado

Cuarto semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO IV conoce tus nimeros basicos, tu plan de negocios y valuacion de tu proyecto

Quinto semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO V ¢ necesitas un socio?, constituye tu empresa, tramitologia municipal, estatal y
federal. Gobierno corporativo.

Sexto semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO VI echando a andar tu empresa, pivoteo, instrumentos de monitoreo de tus resultados

Séptimo semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO VIl escalando tu empresa, instrumentos digitales mercadolégicos y tu tienda online
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Octavo semestre: TALLER DE EMPRENDIMIENTO VIII seguimiento del desarrollo de tu negocio
[Il. ANTECEDENTES DEL ALUMNO

e Conocimientos: Conocimientos basicos de matematicas
e Habilidades: Conocimientos basicos de computacion
Actitudes y valores: comparferismo y respeto a los demas.
IV. OBJETIVO GENERAL
En este taller, ademas de buscar el aprendizaje de los conceptos mas importantes relativos a la innovacién y la creacion de negocios, se

buscara el desarrollo de un pensamiento critico y emprendedor.

V.COMPROMISOS FORMATIVOS

Conocimientos:
Al terminar el taller, los alumnos tendran el conocimiento necesario para empezar con su idea de negocio y los conocimientos basicos
para desarrollar su primer pitch (presentacion de negocios).

Habilidades:
El alumno tendra las herramientas necesarias para identificar los puntos claves de una startup exitosa.

Actitudes y valores:

El alumno puede discutir con sus comparieros del curso el material cubierto. Sin embargo, las tareas y examenes deben ser trabajo
individual de cada estudiante o de cada equipo segun sea el caso. Cualquier violacion a las normas establecidas en el reglamento de la
institucion, se resolvera con estricto cumplimiento del mismo.

VI. CONDICIONES DE OPERACION

Espacio: Aula
Laboratorio:
Mobiliario:
Poblacion:
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Material de uso frecuente: computadora portatil
Condiciones especiales: ninguna

VIl. CONTENIDOS DEL PROGRAMA Y TIEMPOS ESTIMADOS

TEMA Y SUBTEMAS TIEMPO  TEORIA APLICACION METODO DE CASO ACTIVIDADES
(SEMANAL) DE LA
TEORIA

1. ¢ Qué es una startup? Caso practico “Diferencias | Los alumnos realizaran una
1.1. Diferencias entre una entre Uber vs exposicidon sobre las principales
Pyme y una startup. Motomandaditos” startup de México.
1.2. Principales startups de 6 horas Se analizara el caso de la start
México. Caso Préctico: Airbnb (A) up Airbnb.

1.3. Analisis de Airbnb como
caso de éxito.

2. Desafio del En este modulo los alumnos

emprendedor aprenderan, ¢;qué es ser un

2.1. Perfil del emprendedor y emprendedor?, ¢, Qué

caracteristicas de un habilidades deben de trabajar?

emprendedor exitoso. Y como poner en accion su plan

: 4 horas :

2.2. Pensamiento de trabajo.

emprendedor: De ideas a la

realidad

2.2.1. Como lidear con el

fracaso.

3. Invitado especial Los alumnos tendran la

3.1. Definicion de su idea oportunidad de platicar con un

emprendedora. 2 horas emprendedor, para conocer sus
experiencias, retos y

oportunidades.
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4. Hard y soft skills de un Caso de negocios: “FYRE: | Analisis del caso, en donde se

emprendedor. La fiesta mas exclusiva que | se pondrdn en practica los

4.1 Etica en los negocios. 4 horas nunca sucedio conceptos de etica vistos en
clase

5. Cbmo construir una

startup

5.1. Valdacién de una idea
5.1.1. Financiamiento

5.1.1.1.Dividiendo acciones 8 horas
5.1.1.2. Coémo hacer un
pitch

EXAMEN FINAL: VIERNES, 16 DE DICIEMBRE DE 2022

VIIl. METODOLOGIA Y ESTRATEGIAS DIDACTICAS

Metodologia Institucional acorde con el modelo educativo:
e Teoria de la materia

e Ejercicios de acuerdo a la teoria

e Estudio de caso, resolucién de problemas y proyecto

Estrategias didacticas de acuerdo con el modelo educativo recomendadas para el curso:
Blusqueda, organizacién y recuperacion de informacion.

Descubrimiento.

Ejecucion-ejercitacion.

Eleccion, decision.

Evaluacion.
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e Metacognitivas.

e Problematizacion.

e Proceso de pensamiento légico y critico.
e Procesamiento, apropiacién-construccion.
e Trabajo colaborativo.

IX. CRITERIOS DE EVALUACION

Requisitos institucionales de acreditacion:

Acreditacién minima de 80% de asistencia a clases programadas para tener derecho a examen
Entrega oportuna de trabajos originales (no plagio)

Pago de colegiaturas

Calificacion minima aprobatoria: 7.0

Evaluacion del curso mediante la acreditacién mediante los siguientes porcentajes:

PRIMER PARCIAL SEGUNDO PARCIAL CALIFICACION FINAL
Tareas 10% | Tareas 10% | Examenes parciales 40 %
Participacion 10% | Participacion 10% | Examen final oral 60 %
Examen Parcial 80% | Examen Parcial |80% |---- | -

Total: | 100% Total: | 100 %

Reglas de la clase:
¢ Respeto hacia los comparieros y el profesor.
Una vez que el catedratico haya ingresado al salon de clases, no podra entrar ningliin alumno después de él.
No se tolerara el plagio.
No uso de celulares durante la clase ni computadoras (a excepcion de ser requeridas por el académico para uso educativo).
Participaciones, tareas y las asistencias, son requisitos indispensables para tener derecho a examen.
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X. BIBLIOGRAFIA Y/O FUENTES DE CONSULTA:
Libro: The Hard Thing About Hard Things
Libro: Why startup falil

XI. ACTIVIDADES EXTRACURRICULARES:
XIl. PERFIL DEL DOCENTE

ESTUDIOS

Lic. En Economia por la Universidad Autonoma de Sinaloa.
MBA por el Instituto Tecnologico Autonomo de México.

EXPERIENCIA LABORAL
Director de operaciones de la agencia CFLW.

XIIl. ACTUALIZACION DE LA PLANEACION DEL CURSO

Responsable de la Contratacion: Lic. Cecilia Guadalupe Torres Sdnchez

Fecha de elaboracion: Julio 2022
Elaboro: Mtro. Rigoberto Gastelum Inda
Correo institucional: rigobertogasteluminda@inef.edu.mx
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